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Sistema Informativo del Casellario

Certificato del Casellario Giudiziale
(ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.313}
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CERTIFICATO NUMERO: 25736/2021/R

Al nome di: e
Cognome BOLLANI 1
Nome LUCA LUiGI (e lalle b \
’ f ]
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BRI BRI il
suila tichiesta di: INTERESSATO
par uso! RIDUZIONE DELLA META’ DELLIMPOSTA DI BOLLO E DIRITTI: PER ESSERE ESIBITO IN

OCCASIONE DI CANDIDATURA ELETTORALE {ART. 1 COMMA 14 LEGGE 3/2019)

Si attesta che nella Banca dati del Casellario giudiziale risulta:

NULLA
ESTRATTC DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DLLLA REPUBBLICA PRESSC IL TRIBUNALE DI MONZA

)

MONZA, 25/08/2021 (2:22 IL RESPONSABILE DEL SFRV!‘%/O{CERTIFICATEVQ

ii presente certificalo non pub essere prodotto aglhi organi defla pubblica amministrazione o al privati gestori di pubbilici servizi della Repubbiica
taliana (art, 40 D.P.R. 28 dicembre 2000, 1. £45), {atta salva l'ipotesi in cul sia prodotte rei procedimentt disciplinall dalle norme
sullimmigrazione {d.\gs. 25 luglio 1808, n. 286). i vertificato ¢ valido se presentalo alfe autorita amministrative straniere.
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SEGUS CERTIICATO NUMFRO: P57368/0021/R EMESSO DA CASELLAR'O GILDIZIALE - PROGUSA DELLA REPUBBUICA PRESSC IL TRIBUNALE DI MORZA

{cognome) BOLLAN. (nome) LUCA LLIGENATO 1L 28/01/1977 A RULAND {M1} - TTALIA

** AVWERTENZA *

Certificato del casellario giudiziale - (ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.313) - al nome di:

Cognome Nome Luogo di Nascita Data di nascita Sesso Patemita
BOLLANI LUCA LUIGH MILANG 21977 M

Si atiesta che nelia Banca dati det Caseliario Europeo NULLA rsulta.
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LUCA LUIGI BOLL/

Dmprenditore e Business Developer

Carse Alpi.25 20882 Bellwco (MB}
Data di Nascita: 28 Genrato 1977
Nazionality: aliana

debile: +39 338.18.24.389

Mait: il.c

PRINCIPATLT COMPETENZE E ATTITUDINE

is:zione nuovi clienti
ppo di noovy riercati efo division] commerciali
= Problem solver

- Gestione collaborator{

. Sviluppo e fidelizzazione del portafoglio client

. Consu enza

. istone strategica a breve. medio e lungo termina

= Suiluppo accordi commerciali

- Hegoziazione e capacita relazionali s pid alti livelli manageriati
. Telleranza alla stress e a lavorare per obientivi

. Spirtto d’iniziativa, determinazione e creativits

. Otrime conoscenze informatiche

OBIETTIVI PROFESSTONALI

Desiderc coordinere una divismone o uma rsfe commierciale con cui
avviare nuov proge’t, aprire auovi mercati e conseguwire important
risuited.

FORMAZIONE

= Diploma di Perito Eletronico tn Telecomunicazioni cosseguito
nell’anno 1997

*  Corso Enasarco per agents @ rapgresentant?

= Corso professionsle sulle tecriche di vendita prevso Vodafone
Ralia

= Corso professionale sulle tecniche di vendita presso ADT laliz
SpA

+  Corzo & Inglese presso ADT Ialia Spa

«  Corso & Inglese professionale avanzate presso Fistitato *Wall
Street Ingtitute”

LINGUE STRANIERE

{ Lingua Madre | Ialiano |
i Ascolte  Lemwa | Interaziona | Orale
Inglese — —
B1 B2 i Bl Bi

ESPERIE?
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Dal 2014 a ogei

=

DYNAMIC

Daj 2018 al 2020

Imprenditore e BDM nel settore Healthcare
Mercaro B2B

Mz occupo di ricercare & proporre soluzioni HW e SW per i cliensi del setzore pubblico
e pm ato, in Halia e all’estero e nalo specifico:
Svilzppo commerciale
- Start up di cuovi prodotti efo mercati
Ricerche di mercato
Pianificazione strategica a medio & lungo termine
Negorizzione ¢ tranativa commerciale

i Gestione Partners e/o fornitor

National Key Account nel settore ICT
Mercaro B2B

Cerre XAM del canale direzionale, ho il compito di promuovere soluzioni sofware

in cloud {SaaS) a i clienti pit importansi del settore pubblice & privato ¢ nelio specifico:
- Sl rppo commerciale
Negoziazione € tratiative complesse

= Fidelizzazione e up-selling

. Promozioni attivita ma.rketmé sui social {principalmerre linkedic)

= Pianificanione

. Repomistisca ¢ anialist del forecst. delle leads e delle wramative.

i
i
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Dal 2005 al 2009

Dal 2017 af 2018

Dal 2015 at 2017

Dal 2015 al 2018

Dal 2005 al 2013

Busmess Derelapment Manager nel setiore ICT

Mi sono cccupato di avviare fo sviluppo commerciale di yna muova flizle operativa
2l eord Italia e nello specifico:
Sviluppo commerciale e fogizu
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Antivita di pre-sales e co-sell con Microsof, suifa foro custemer base
Sviluppo di nuove i,aﬂneﬂhlp commerciali
- Forecast, budzat pian e reporistica

Sales Solution Specialist nel settore ICT
Mereato B2B
Ho gastito :! mercato indiretto dei rivenditori e dizwributori HW (Surface, Surface
HUB, Etc} ¢ SW {0365 & Azure) di Mlicrosoft & supportato ghi account nella fase di
| prevendita. Nello specifico:
. Pre-sales sui canale indiretto di Microsoft (Dell, Elmee, MPO, VAR
Group, etc)
Lead generation sut ¢lienti AMicrosoft
Forecast setimanali con lo staff italiano
Ferecast biserimanali con Western Europe
Conference call bizettimanali cen i top parners e reseflers
Pranificaziona delle a%ivitd commerciali e di marketing
Analisi dei competitors
Formazione e supporto commerciale on-site agli account execwive di
Microsoft & ai principali pariners nazicnali & internazionali

Pre-Sales Manager su Vodafone rel settore ICT
Mercato B2B
A1 sono oceupate di promuovere la vendita dei device di Microsoft sul canale
mdiretto di Vodafons Italia, composto da circa 30 agenzie e 2008 venditari. Nello
speqﬁco
Responsabile per I'ltalia del progetio suropea “lluminate Program”
finalizzato alla ersazions di nuovi leads
. Forevast settimanali
Pianificazione delle ativita comumerciali e di marketing
= Creazione ¢i presentazioni commerciali in collaborazione con i
markating Microsoft

. Suppono e formazions commerciale a tuwe le agenzie italiane di
Vodafone
. Analist della concorranza

[ Consulente Senior ¢ BDM nel settore ICT e SICUR. ‘REZZA
Mergain BB

Adi sono eccuparo dis
- Acquisizione e fidelizzezione clienti
. Analis della concorrenza
- Negoziazione
. Preparazione offerte commerciali e P&L
. Gestione forniteri

al
&GOGEN

| Rejpanmbtie dellu Divisione Retail nel settore SICUREZZA
Mezcato B2B

Ho curato utti gh azperti commerciali ¢ le fasi di start-up. Nello specifico:
. Acquisizione ¢ ficalizzazione clienti
. Analisi della concorrenza
. Negoziazione
. Planificazione del budget e dei targets
" Accordi di pannership strategiche
" Gesrione agenti di commercio

Dat 2003 al 2006

tiyco

Dal 1999 &l 2003
‘omni

.’\ational Key Account net setrore SICUREZZA
cato B2B

| . Acquisizione e fidelizzazione clienti

. Analist della concorrenza
. Negoziazione ¢ effiancamento on-site (vendizori junior)
. Preparazione offerte comumerciali e P&L

1 . Pianificazions del budzet e dei rargets

Agente di commercio nei settore Telco
. Megreatp B2B
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PROGETTIREALIZZATI E SUCCESS CASES

Anno 2021

Attraverso £l mio network di conoscenze, sto seguendo diversi progetti e trattative con gruppt ospedaliert, istituzioni sportive e azisnde
private, con I"obiettivo di aumentare la prevenzione e il tempestivo soccorso di aileti e sportivi inx genere, avvalendomi delle pii sofisticate
tecnalogie di telemedicina e della genetica.

Amno 2018

Dal 2017 al 2018

Per la regione Lombardia, ho ideato e progettato assieme a uno dei pid tmportanti partner di Microsoft, la realizzazione di ua portale cloud
evoluta & un*App multipiattaforma per offiive servizi innovativi al cittadine e ottimizzare il favore degli operatori sanitari, sfuttando
tecnologie avanzate di ultima generazione, basate su servizi in cloud di Microsoft quali, machine leaming, inteiligenza artificiale e Business
Intelligence. In aggiunta, il progeifoe prevede anche 1a realizzazione di un‘infrastruttura di rete per gestire dispositivi e sensori IOT in chiave
Smart Cities.

Ha gestito e coordinato il progetto sperimentale per la gestione della TAO (terapia anticoagulante), con la regions Puglia, mediante P'utilizzo
di seluzioni software innovative di telemadicina.

Dal 2016 al 2018

Dal 2015 al 2016

In collaborazione con Ia regione Puglia e le direttive “Interreg’ sulla telsmedicina, ho realizzato un progetio per la gestione
dell’Emergenza/Urgenza in territorio pugliese e nef Baleani, avvalendomi di partners importanti ¢ strategici come Siemens, Tesi, etc.

Sono stato responsabile per Micresoft di un progetto interazionale per la creazions di leads su tutta la customer base, denominato “Tlluminate
program”, gestendo e coordinando un team dedicato di teleselling in Italia e all estero,

Dal 2012 al 2014

Dal 2006 al 2008

Anno 2003

; Attraverso una ricerca in Europa e numerosi contatti con il divettore commereiale di Samsung in Germania, ho predisposto, gestito e avviata
! una collaborazione in esclusiva tra Nedap {Omnisint) e Samsung Eleciro Mechanics, per la distribuzione in Italia di etichette eletironiche del
[ prezzo di Samsung (Electronich Shelf Labals).

! Start up & avviamento di una nuova divisione commerciale presso Cogen Spa.

[ Acquisito 4 dei pil importanti retailer del Fashion in soli 3 mesi dall*assunzione.

REFERENZE

= Dispenibili su richiesta

Autorizzo il trattanento dei miei dati ordinari ai soli fini collegati direttamente alla possibilita di essere assunto dalla Vostra Societa.

Per qualunque altro uso sard necessaria la mia espressa autorizzazione. Cio ai sensi e per gli effetti del D.Lgs. 196:2003
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