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▪ Caricamento bolle, controllo qualità, preparazione materiale e riorganizzazione spedizioni 

Meccanismi plastici e meccanici per la calzatura sportiva 

 

Marzo2006-Maggio2007 Impiegato logistico-magazzino 

 
G & V Salotti Z.I. Pederobba 31044 Pederobba (tv) 

▪ Magazziniere, assemblatore mobili, controllo qualità e organizzazione spedizioni 

Produzione arredamento per salotti, divani letti poltrone imbottiti trasformabili 

 
Dicembre2004-Marzo2006 Responsabile ufficio spedizioni 

 
Green Star S.r.l, Via bosco del fagarè, Cornuda 

▪ Organizzazione spedizioni in Italia ed estero, controllo qualità, preparazione merce e contatti 
con fornitori e clienti 

Produzione abbigliamento femminile. 

 
 

Dicembre 2002-Dicembre2004 Responsabile settore telefonia 

 
Trony Gruppo Marcato, P.zza Eurora, Castelfranco Veneto 

▪ Vendita diretta di telefonia mobile e fissa, servizi digitali, informatica, videocamere, 
fotocamere digitali e reflex, televisori e piccoli elettrodomestici 

Vendita al Dettaglio 

 
 

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 
 

Agosto 2009-Marzo 2010 Operatore Marketing Internazionale 
 

Istituto Alberghiero Alberini di Villorba (Tv) con il patrocinio della comunità europea e della 
regione Veneto 
Tecnica di vendita avanzate, Marketing Avanzate, Inglese Commerciale, informatica, basi di diritto 
commerciale e Vendite all’estero. 

 
 

Aprile 2003 Diploma vendita avanzate 
 

Corso di Vendita di Trony Spa 
Conoscenze delle tecniche di vendita, basi di psicologia e gestione dei sottoposti 

 
 

Marzo 2002 Diploma corso vendite 
 

Conoscenza delle tecniche di base, basi di psicologia e gestione dei sottoposti primo livello 

 
 

Anno scolastico 1998-1999 Diploma di Tecnico delle Industrie 
 

Istituto Galileo Galilei di Montebelluna 
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Lingua madre Italiana 

Altre lingue 

Inglese b1 b1 b1 b1 b1 
 

Livelli: A1/A2: Utente base - B1/B2: Utente intermedio - C1/C2: Utente avanzato 
Quadro Comune Europeo di Riferimento delle Lingue 

 

Competenze comunicative Forte propensione alla vendita e nel capire i bisogni dei clienti. 

Capacità di lavorare in gruppo maturata in molteplici situazioni in cui era indispensabile la 
collaborazione tra figure diverse e con modalità orarie varie (turni, fine settimana). 

 

Competenze organizzative e 
gestionali 

Lavorare in situazione di stress, legate sopratutto al rapporto con i clienti e pubblico. 

Organizzazione di eventi 

Competenze professionali Organizzazione di eventi fieristici. Individuazione e gestione della politica di prezzo. 
Creazione e database clienti. 
Creazione di strumenti pubblicitari. Gestione e manutenzione della clientela. 

Competenza digitale AUTOVALUTAZIONE 
 

Elaborazione 
delle 

informazioni 

 
Comunicazione 

Creazione di 
Contenuti 

 
Sicurezza 

Risoluzione di 
problemi 

Utente Autonomo Utente Autonomo Utente Autonomo Utente Autonomo Utente Autonomo 

Livelli: Utente base - Utente intermedio - Utente avanzato 
Competenze digitali - Scheda per l'autovalutazione 

Altre competenze Appassionato di fotografia sia tradizionale che artistica. 
Ex-atleta di arti marziali ed membro di un gruppo per aiutare i 
dipendenti dalla nicotina, praticante di Nordic Walking 

Patente di guida Patente B 

 
 
 

Dati personali Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi dell’art. 13 d. lgs. 30 giugno 2003 n°196 

– “Codice in materia di protezione dei dati personali” e dell’art. 13 GDPR 679/16 – 
“Regolamento europeo sulla protezione dei dati personali. 

 
 
 
 
 
 

FIRMA 

COMPRENSIONE PARLATO PRODUZIONE SCRITTA 

Ascolto Lettura Interazione Produzione orale  

 


