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Massimiliano Terminelli

84091, Battipaglia

333 8056940

terminellimax@gmail.com

Professionista poliedrico e ambizioso, con qualifica di Direttore
commerciale e specializzazione in Food Service. Ha maturato oltre 15
anni di esperienza come Responsabile commerciale per aziende di
distribuzione prodotti foodservice a contatto con i più importanti clienti
del settore Ho.Re.Ca. presenti sul territorio regionale. Orientato al
raggiungimento degli obiettivi stabiliti in collaborazione con esperti
aziendali e competente nella gestione del portfolio clienti italiani e
stranieri. Possiede leadership, buone doti di comunicazione, tatto e
diplomazia.

Networking•
Ottime doti di leadership e di
problem solving

•

Marketing e logistica•
Capacità gestionali e di analisi•
Buone competenze informatiche•

Tecniche di vendita e di
negoziazione

•

Account management•
Acquisizione di nuovi clienti•
Internet ed e-mail marketing•

05.2012 - Attuale Direttore commerciale
Italcatering s.r.l. - Battipaglia

Gestione dei rapporti commerciali con clienti italiani ed esteri.•
Ricerca di nuovi canali per la distribuzione dei prodotti.•
Gestione del budget e definizione di target di vendita per prodotti
alimentari in Campania.

•

Organizzazione e partecipazione a fiere ed eventi di settore nazionali
e internazionali.

•

Proposta di piani di business e di prodotto a medio e breve termine.•
Analisi delle tendenze del mercato di riferimento, controllo della
marginalità del prodotto e formulazione di strategie di vendita
pertinenti.

•

Identificazione, attuazione e miglioramento delle strategie di
marketing tenendo conto di fattori quali obiettivi organizzativi,
tendenze di mercato e costi.

•

Ottimizzazione delle direttive di vendita e marketing, monitorando
attentamente i progressi dei dipendenti, esaminando i mercati
regionali e locali e gestendo efficacemente gli inventari.

•

Profilo Professionale

Capacità E
Competenze

Esperienze
Lavorative E
Professionali



Preparazione diretta di materiale di marketing, incluse descrizioni,
fotografie e copie per stampa ed esigenze digitali.

•

Gestione delle campagne di marketing dalla fase iniziale
all'esecuzione e al perfezionamento.

•

Revisione dei mercati regionali ed elaborazione di elenchi di potenziali
clienti da assegnare a un team di 15 dipendenti.

•

07.2001 - 01.2012 Amministratore unico
Metroquadro s.r.l. - Battipaglia
Gestione completa sia commerciale che amministrativa di azienda per
la commercializzazione di materiali edili e affini.

01.1999 - 01.2001 Responsabile commerciale
Ceramicarredo s.r.l. - Eboli
Responsabile Show Room di azienda per la commercializzazione di
pavimenti, rivestimenti, arredo bagno ecc...

06.1990 - 12.1998 Impiegato amministrativo
Centro Distribuzione Carni di Sergio Esposito - Eboli
Impiegato ufficio amministrativo azienda di commercializzazione di
prodotti alimentari.

1987 Diploma di Scuola Superiore, Elettronica - Informatica, Istituto Tecnico
Industriale Galileo Galilei - Salerno

Istruzione E
Formazione






