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Certificato del Casellario Giudiziale
(ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.313)

CERTIFICATO NUMERO: 2907/2022/R

Al nome di:

Cognome ROSSI

Nome GIACOMO

Data di nascita 06/07/1970

Luogo di Nascita ALESSANDRIA (AL) - ITALIA

Sesso M

sulla richiesta di: INTERESSATO

per uso: RIDUZIONE DELLA META’ DELL’'IMPOSTA DI BOLLO E DIRITTI: PER ESSERE ESIBITO IN

OCCASIONE DI CANDIDATURA ELETTORALE (ART. 1 COMMA 14 LEGGE 3/2019)

Si attesta che nella Banca dati del Casellario giudiziale risulta:

NULLA

ESTRATTO DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DELLA REPUBBLICA PRESSO IL TRIBUNALE DI ALESSANDRIA

ALESSANDRIA, 22/04/2022 09:31 IL RESPONSABILE DEL SERVIZIO CERTIFICATIVO

( CARACCIOLO FRANCO GIORGIO)

Q@E b

Il presente certificato non pud essere prodotto agli organi della pubblica amministrazione o ai privati gestori di pubblici servizi della Repubblica
ltaliana (ar. 40 D.P.R. 28 dicembre 2000, n. 445), fatta salva |'ipotesi in cui sia prodotto nei procedimenti disciplinati dalle norme
sull'immigrazione (d.Igs. 25 luglio 1998, n. 286). Il certificato & valido se presentato alle autorita amministrative straniere.
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Curriculum Vitae

Giacomo Rossi

15121 Alessandria
+39327.........

mail: ...
6" July 1970

1989-1999 Universita: Politecnico di Torino
Laurea in Ingegneria Gestionale (92/110)
Tesi di laurea: Project Management applicato a linee di
soffiaggio e riempimento

1984-1989

Liceo Scientifico G. Galilei, Alessandria

Mag. 2018 — Apr. 2020 Pesce Group — Sistemi di orientamento
14ME fatturato, 90 dipendenti

Sales Manager:
Mercati Esteri:

Vendite e marketing

Budget

Confronto posizionamento con i concorrenti

Vendite “Pull” dagli utilizzatori finali

Definizione tecnica della soluzione

Pricing

Supervision PM e gestione della comunicazione con i clienti
Monitoraggio pagamenti

Mercato Italiano

Sviluppo mercati Alimentare e Farmaceutico

Costruire rapporti di fiducia con i decision takers e key person
Ascoltare le necessita dei potenziali clienti e strutturarsi per metterle a
disposizione

Definizione tecnica della soluzione

Pricing

Gestire il continous improvement sui progetti realizzati

Budget

Confronto posizionamento con i concorrenti

Responsabilita della marginalita per cliente e settori
Presenza sul mercato

CV —Giacomo Rossi
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Ott 2016 —Mag 2018

Apr2016—0tt2016

Inkred International Consulting Ningbo -International Consultancy-
1,5ME fatturato, 9 impiegati

Direttore Generale:

- Responsabile del Bilancio della sede italiana.

- Responsabile degli aspetti economici e fiscali

- Responsabile delle Risorse umani ¢ Ufficio paghe

- Definizione dei target di breve ¢ medio periodo

- Definizione dei contratti commerciali (vendita, agenzia, rappresentanza
consulenza, installazione di nuovi uffici rappresentanza oltre-oceano)

- Definizione dei costi, budget dei singoli progetti

- Responsabilita Marketing (creazione brochure, presentazioni aziendali, Logo,
Social media manager)

- Responsabilita di vendite e acquisti

- QGestire i rapporti con le Istituzioni e Associazioni Pubbliche e Private.

- Gestire la comunicazione con I’Head Quarter and definire il “Chi-fa-cosa” e il
timing dei singoli progetti (del personale sia italiano che di casa madre)

- Reportistica mensile alla Proprieta/Board

- Definizione delle azioni correttive

Tocchio International -Impregnation and coatinglines-
2ME€ fatturato, 25 dipendenti

Operational Commercial Director:

- Ristrutturare il Sales&Marketing e I’ Engineering

- Responsabilita di vendite.

- Definire le Condizioni Generali di Fornitura e le strategie di prezzo per i singoli
mercati (legno grezzo, pannelli, masking, carta filtro...)

- Creazione e gestione della rete vendita Italia e estero

- Report mensili alla Proprietd/Board.

- Definizione del budget per I singoli mercati

- Monitoraggio mensile delle vendite e definizione delle eventuali corrective
actions.

- Monitoraggio dei pagamenti da client e gestione eventuali ritardi

- Presenza sul mercato mondiale per ogni nuovo progetto in richiesta di offerta

- Presenza sul mercato mondiale per definizione e firma di ogni nuovo contratto

- Coordinare attivita di collaborazione tra i dipartimenti Vendite, Progettazione e
Produzione

- Definire le attivita di R&D e le tempistiche

- Supervisionare le attivita di Marketing con definizione delle priorita
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Giu2008—Apr2016  BoninoSpA -Sistemi di orientamento e machine controllo qualita-
20ME€ fatturato; 140 dipendenti

Direttore Commerciale:

- Coordinare 4 Business Unit Manager ¢ 9 Area Manager in funzione ottenimento
del budget per vendite e marginalita

- Gestire I Key Customers in prima persona

- Gestire con altri dipartimenti la costanza del leadtime in funzione delle previsioni
ordini per evitare ritardi

- Definire Condizioni Generali di Vendite, politiche di prezzo e strategie di vendite
per ogni BU

- Assumere agenti di zona e definirne il contratto

- Reportistica settimanale, mensile e trimestrale alla Proprieta/Board

- Coordinare con gli altri Direttori, le attivita tra Vendite, Progettazione, PM e
Produzione

- Definizione del budget vendite annuale e per trimestre per BU e per cliente

- Monitoraggio delle vendite rispetto al budget e definizione delle eventuali
corrective actions

- Monitoraggio dei pagamenti da clienti e in caso di ritardo, definire azioni di
recupero con le singole BU

- Supportare le BU nello sviluppo di nuovi mercati con analisi di mercato, clienti,
possibili agenti. Tra le aree in sviluppo (Iran, Cina, India, Turchia, Sud Africa, Sud
America, Israele); mercato di sviluppo (Preforme, per filling e controllo)

Gen 2001 —Giu2008  Vibac SpA —Film Polipropilene Bi-Orientato-
300ME€ fatturato; 1000 dipendenti

Business Unit Manager:

- Responsabilita vendite dell’area geografica di competenza (Est-Europa, Francia)

- Responsabilita vendite per i Gruppi industriali (Alacn Amcor flexible
packaging) e definizione dei listini prezzi trimestrali, condizioni di vendita,
volume, rebate sia a livello Mondo che nei singoli siti

- Responsabilita vendite per End User (Danonre, Olza, Bonduelle)

- Coordinamento con i siti produttivi per monitoraggio dei volumi riservati
all’Area e per il rispetto delle date di consegna

- Rispetto dei volume di vendita e della marginalita per tipologia
(commodity/specialties)

- Monitoraggio delle vendite degli Agenti per volume, visite clientela, reportistica,
fatturato

- Definizione dei reclami da parte dei clienti insieme al Dip. Qualita e gestione
dell’emissione delle note di Credito '

- Vendite dei prodotti di scarto, 2° scelte su tutto il mercato estero, definizione dei
prezzi, volume, condizioni
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Set 1999 - Dic 2000 M&G Group - Acetato di cellulosa, preformein PET-

Venditore Mercati in via di sviluppo:

- Responsabilita vendite dei nuovi mercati (nessun contatto pregresso)
®  Geografico: Turchia '
®  Scttore: Preforme per latte fresco

- Analisi del mercato e strategie di posizionamento (client, concorrenti, prodotti,
prezzi, valuta, termini di pagamento)

- Ricerca, valutazione, Intervista ¢ contrattualizzazione nuovi Agenti

Lingue Italiano: madrelingua
Inglese: Eccellente comprensione, scritto e orale
Francese : Eccellente comprensione, scritto e orale

Trattativa Completamente autonomo a ogni tivello: operative, Direttori, CEO, Istituzioni in
ogni lingua

Approccio empatico. Facilita a calarsi negli usi e abitudini del cliente e a gestire la
comunicazione secondo le regole locali o del singolo cliente.

Commerciale

Gestione e Gestione e risoluzione delle problematiche

supervisione Orientamento alla gestione strategica
Orientamento e attitudine a | raggiungimento degli obiettivi
Analisi vendite e definizione azioni correttive

Competenze Relazione empatiche con i colleghi (anche di altri reparti)
organizzative Coaching and Team building

Capacita a delegare

Grande esperienza nella gestione dei progetti multinazionali

Tecnica Facilita di apprendimento di nuove tecnologie
Facilita e attitudine a promuovere nuove tecnologie all’interno dei progetti

IT Microsoft Outlook, Excel, Word, Power Point, Explorer

Hobby Atletica: maratoneta
Sport: Rugby
Viaggi
Assaggiatore di vini
Lettura
Fotografia
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