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Certificato del Casellario Giudiziale
(ART. 24 D.P.R. 141 1/2002 N.313)

CERTIFICATO NUMERO: 9441/2020/R

Al nome di:

Cognome SIGNORINI

Nome LUCIA

Data di nascita 17/07/1961

Luogo di Nascita PONTEDERA (PI) - ITALIA

Sesso F

sulla richiesta di: INTERESSATO

per uso: AMMINISTRATIVO (ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.31 3)

Si attesta che nella Banca dati del Casellario giudiziale risulta:

NULLA

ESTRATTO DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DELLA REPUBBLICA PRESSO IL TRIBUNALE DI PISA

PISA, 12/08/2020 10:16 |L RESPONSABILE DEL SERVIZIO CERTIFICATIVO

Il presente certificato non pud essere prodotto agli organi della pubblica amministrazione o ai privati gestori di pubblici servizi della Repubblica

ltaliana (art. 40 D.P.R. 28 dicembre 2000, n. 445), fatta salva Ipotesi in cui sia prodotto nei procedimenti disciplinati dalle norme
sullimmigrazione (d.lgs. 25 luglio 1898, n. 286). Il certificato & valido se presentato alle autorita amministrative straniere.



SEGUE CERTIFICATO NUMEROQ: 9441/2020/R EMESSO DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DELLA REPUBBLICA PRESSO IL TRIBUNALE DI PISA

(cognome) SIGNORINI (nome) LUCIA NATA IL 17/07/1961 A PONTEDERA (PI) - ITALIA

** AVWERTENZA **

Certificato del casellario giudiziale - (ART. 24 D.P.R. 14/1 1/2002 N.313) - al nome di:

Cognome Nome Luogo di Nascita Data di nascita Sesso Paternita
SIGNORINI LUCIA PONTEDERA 1710711961 F

Si attesta che nella Banca dati del Casellario Europeo NULLA risulta.
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INFORMAZION| PERSONALI

Nome
Indirizzo
-Telefono
E-mail

Nazionalita

Data di nascita

ESPERIENZA LAVORATIVA

= Date

‘o« Nome g indirizzo del datore di
lavoro

* Tipo di impiego

+Date

s Nome e indirizzo-del datare di
lavoro

* Tipo di azienda o settore

» Tipo di impiego

* Principali fansioni € responsabilita

Paging 1 - Curriculum vitag df Lucia SIGNORIN

LUCIA SIGNORINI

Via Cavalieri Di Vittorio Veneto, 40 - 56021 Cascina {PI), Italia
Abitaziong 050 710249 - Cellulare-339 7148400
ucl.signorini@grrall.com

Italiana

17 lugfio 1861

.01/08/2010 - attuale

Libera Professionista,

‘Psicologa, Psicoterapeuta, Formatrice, Coach

0170171993 - 31/07/2010

Libera Professionista: coni partita IVA

In parlicolare, dal 1893 a oggt ho coliaborate come consulente, formatrice e coach con molte

‘Aziende e Societa di Formazione
Psicologa, Consulente e Formatrice, Coach

Come formatrice' mi sono occupato. di formare ¢ valorizzare le Risorse Umane nei seguenti
settori:

- Cresclta Personale (autostima, motivazione, pensiero positivo, definizione cbisttivi, mental

coaching, ecc.);.

+  Comunicazione Interperscnale, Efficace e Persuasiva;

+  Public Speaking;
Come censulente ho ficoperto mansioni in diversi settori:

«  Marketing’e Web Marketing;

+  Vendite e Tecniche di Vendita;

= Belezione, motivazione e piani incentivi.del personale;

«  Customer care;

+  Comunicazione Pubblicitaria;

«  Relazioni esteme.



ALCUNE DELLE ESPERIENZE
LAVORATIVE PIU SIGNIFICATIVE IN
ORDINE TEMPORALE

s Dafe

* Norme ¢ indirizzo del datore di
{avoro

* Tipo di azienda o ssifore

_ » Tipo df impiego
* Principali mansioni e responsabiits

* Daig

* Nome e indirizza del datore di
lavoro

* Tipo-di azienida o seftore

* Tipo diiripiego
* Principali mansioni e responsabilita

+ Dafe
* Nome e indirizzo del datore di
lavoro

» Tipo di azienda o settore
» Tipo.df impiego
* Principali mansioni e responsabifit

* Date

» Nome e indirizzo def dafore.di
lavoro

* Tipo df azienda o seffore

* Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilits

* Date

* Nome ¢ indlirizzo.dsf datore gi
lavoro

* Tipo df azienda o settore

* Tipo di impiago

* Principali mansioni e responsabilita
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010172004 - 31/07/2606 |
Libera Professionista con. partita IVA

Ceteco Thyssengroup - Pisa - Azienda melalmeccanica - Progettazione, produzions e
commercio df montascale e piattaforme efevatrici

Responsabile Marketing e Comunicazione

Stestira piano marketing e pubblicitario; Stesura media plan, mezzi i comuficaziong
commerciale e pubblicitaria; Responsabile defle Stratagie di comunicazions'e di vendita;
Aggiomamento sito. web, Responsabile dei rapporti con i media e con le associazioni del settore.
Organizzazione di: convention forza vendita; convention lancio nuovi Brodotti: conivention
promozionali e figre df setfore. _

Partecipazione a gruppi-di lavero stralegici per restyling prodotti, lancio huovi prodott, stesura
fistini con analisi deifa qualita percepitalsttesa da potenziali client,

1994 - 2003
Libera Professionista con partita IVA

Celeco Srl- Pisa - Azienda metaimeccanica - Progeltazione, produzions e coOmmercio di.
mortascale e piaitaforme elevatrici

Constitente in staif alle Direzione Generle

Nell'ambito delia mia collaborazione ho ricoperto diverse mansioni ed-incarichi tra cuf:
Formazione del personale inferno e.def personale commerciale; Anaiis! organizzazione

aziendale; Gestione deffe risorse umane: Selezione tlel personale; Marketing operafivo;

Responsabile comunicazione intema e pubblicitaria; Assistente al commerciale; Gestione ed

Organizzazione def call cener; ecs..

1993 ~ 2003
Libera Profossionista con partita VA

Hermes Consulenza e Formazione — Firérize - Consulenza e formazione aziendale

Formatrice
Formalrice in: gestione risorse umane, markefing operafivo, customer satisfaction, gestione.def
cambiamento, comunicazione, comunicazions commerciale, comunicazions inferpersonale

1993 - 2003
Libera Professionista con partita IVA

Gruppo Soges spa - Torino - Consulenza 6 formazione aziendale

Formatrice-

Formatrice per aziende nazionali ¢ multinazionali in: motivazione ¢ gestione delle risorse
umane; marketing operative, cusiomer satisfaction, tecniche df vendita; Jfeadership, gestione del
cambiamento, comunicaziong, comunicazions sommerciale, comunicazione interpérsonale

01/11/91 - 31/12/92
Libera Professionista con partita IVA

Fine Congepf ~ Lucca - Marketing, Comunicazione & Svifuppo
Vice diretiore _
Responsabile gestione clienti setfore farmaceutico. Docente responsabile corsi di

Comunicaziorie, Tecniche di vendita, Leadership, Motivazione e gestione def personale,
Negoziazions , Creativits, ecc.




* Dale

» Nome e indirizzo tel datore di
lavoro

» Tipo-di-azienda o setfore

* Tino di impiego

» Principali mansioni e responsabilita

* Dafe

« Nome ¢ indirizzo-del dafore di
favoro

* Tipe di azienda o seffore

-+ Tipo di impiago

» Principali mansioni e responsabilita

+ Date

= Nome e fadirEzo del dators dF
lavora.

» Tino di azienda o seffore.

« Tipo di impiego

« Principali mansionj e responsabilita

AGGIORNAMENT! PROFESSIONALI
E FORMAZIONE

+Date

* Nome e tipo diistituto di istruzione
o formazicne

+ Principali materie / abilita
professionali oggetto dello studio

+ Qualifica conseguita

+Date

» Nome ¢ tipo di isfituto di istruzione
[+ formazmne

+ Principali materie / abilita
professionali oggetto dello studio

« Qualifica conseguita

« Date

+ Nome e fipo di istituto-di istruzione
o formazione

_ * Principali materie / abilita
professignali oggetto dello studic

» Qualifica conseguita

* Date

» Nome e tipo diistituto-di istruzione
o formazione.

* Principali materie / abilita
professionali- oggetto dello studio

*Date

+Nome e.tipo di istituta di-istruzione
o formazione.

» Pringipali materle / abilita
professionali oggetto dello studio

Pagina 3 - Cunriculum vitae df Lucia SIGNORINI

01/05/91 - 31/10/91
Libera Professionista con parifta IVA

Istituto Kennedy - Livomo - Scuola privata recupero anni'scolastici
Responsabile defla comunicazione e delfa pubblicita aziendale
Stestira e redazione House Organ. Comunicazione pubblicitaria e Aziendale

01/06/91 - 31/09/91
EiKon snc - Viale G. Marconi, 893 - 00146 Roma

Agenzia di comunicazione specializzata riel setfore farmaceutico
Partner e Account executive

Strategie. di comunicazione pubbf;c:tana lancio prodotti, preparazione monografie scientifiche,
stesura testi House Organ e mezzi ITS di varie aziende multinazionali settore farmaceutico.

01/06/91 — 31/09/91
Phaima-Roma - Viale G. Mavconi, 883 - 60146 Rona

Agenzia di comunicazione specializzata nel setore farmaceutico

Account executive, Creafiva

Strategie di comunicazions pubblicitaria, lancio prodotti, preparazione monografie scientifiche,
stesura fesli House Crgan e mezzi ITS.dli varie aziende multinazionali selfore farmaceutico.

giugno 2018
Liquid Plan sri.- Societd Consulenza e Formazione

Mindful Eating - Riccnnettersi con il proprio corpo

Diploma di operatere in Mindful Eafing

maggio 2011

-Scuola Superiore di Skidi Universitari e di Perfezionamento SantAnna - Pisa

Corso di Alta Formazione per Mediatori Professionisti ai sensi del D. Lgs, 268/2010
Diploma di Mediatore Civile

ottobre 2002
Istituto italiano di Programmazione Neurolinguistica - Bologna

Assisteriza didattica anriuale in Programmazicne Neurolinguistica
Diplema di Resource Person nella specialitd Assistenza Didattica

marzo 2002
Scuola Superiore di Studi Universitar! e di Perfezionamento. Sant'Anna - Pisa

Corso di Alta Formazione di 16 ore “Strumenti e metodolagie per il Management Aziendale ~
Dat Cliente esterno al Clignts interng”

gennaio 2002
SDA Boceoni School of Management — Scuola di Direzione Aziendale e Cultiira Manageriale.
dell'Universita Commerciale Luigi Bocconi di Milano

Corso di Formazmne _dl 2 giorni “Seleziong e valorizzazionie dei collaboratoid”



* Date

+ Nomie e tipo diistituto di istruzione
o formazione

* Principali materie / abilitd
professionali eggetto dello studio:

*Date.

» Nome e tipe diistituto di istruzione
¢ formazione

» Principali matefie / abifita
professionali oggetio-dello studio

* Date

* Nome e tipo di istitufo di istruzione
c formazione:

+ Principali materie / abilita
nrofassionali ogaetto dello studio

» Date

+ Nome e tipo di istituto di istruzione
o formazione

* Principali materie / abilita
professionali oggetto delio studio

* Daté

+Nome & lipo di isfituto diistruzione
o formazione

» Principali materie / abilita
professionalioggetto delle studio

* Date

« Nome e tipo di istituto di istruzione
o formazione

* Principali materié / abilita
professionali oggetto dello studio

« Qualifica conseguita

* Date

» Nome e tipo di istituto di istruzione
o formazione-

~ + Principali materié / abilita
professionali ¢ggetto dello studio
+Qualifica conseguita

N + Date

« Nome e fipe di istiiuto di istruzicne:
o formazicne

+ Principali materie / abitita
professionali oggetto dello studio

* Qualifica conseguita

* Date

+ Nome:e tipe di islituto di istruzione
¢ formaziohe

+ Principali materie / abiiita
professionali-oggetio dello studio
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Luglio 2000

SDA Bocconi School of Management — Scucla di Direzione Aziendale e Cultura Manageriale
dell'Université Commerciale Luigi Bocconi di Milano

Corso-di Formazione di 4 giorni""Organizzare' le piccole & medie imprese”

maggio 2000 | _ _

SDA Bocconi School of Management — Scucla di Direzione Aziendale e Cultira Manageriale
dell'Universitd Commerciale Luigi Bocconi di Milano

Corso di Formazione di 3 giorni “Marketing per le piccole e medie imprese”

marze 2000

SDA Bocconi School of Management - Scuola di Direzione Aziendale-e Cultura Manageriale
delMUniversita Commerciale Luigi Bocconi-di Mitano

GCorso di Formazione di 4 giomi “La fisorsa umana®

maggio 1998
Camera di Commercio di Pisa

Seminario di Formazione Manageriale di 3 giorni *La comunicazione aziendale e limmagine per
le PMI™

aprile 1988
Istituto Torinese di Analisi Transazionale e Gestalt

Workshop di 3 giorni“Programmazione Neurofinlinguistica eelazioni professionaii nell'ambito
aziendale” '

febbrai 1998 _ _
Isfituto ltaliano di Programmazione Neurolinguistica - Bologna

Corso annuale di spedializzazione in Programmazione Neurolinguistica:
Diploma di Master in.Programmazione NeuroLinguistica — neflaspecialiths Comunicazione

marzo 1997 _
Istituto Italiano di Programmazione Neurolinguistica - Bologna

Corso annuale di spacializzazione in Programmazione Neurolinguistica
Diploma di Practitioner in Programmazione NeuroLinguistica - riella specialita Comunicazions

ottobre 1987
Istituto ltalianc di Programmazione Neurolinguistica - Bologna

Corso di spacializzazione in Programmazione Netrrolinguistica
Diploma di Technician in Programmiazione NeuroLinguistica — nella specialita Comunicazione

settembre 1906
Camera di Comimiercig di Pisa

Seminario di Formazione Manageriale di 3 giorni “Techichie di Negoziazione & Comunicazione®



ISTRUZIONE

+ Dafe febbraio 2007

» Nome e tipo di istifuto di istruzione istituto Ges’ta!t Firenze (Scuola riconosciuta dal Ministero deliniversita e delia Ricerca
o formazione Scientifica e Tecnologica con Decreto Ministeriale del 16/11/2000)
Direttore Scientifico G. P. Quatirini ~ Dirsttore Didattico A, R. Ravenna
* Principali materie / abilita. Specializzazione Quadriennale post-laurea in Psicoterapia dslla Gestalt
professionali oggetto delio studio _
» Qualifica conseguita Dipioma di Specializzazionein Psicoterapia della Gestalt

*Date aprile 1988

« Nome-e tipo dt istituto di istruzione Universita degli Studi *La Sapieriza® ti Roma
o formazione
» Qualifica conseguita Laurea in Psicologia - indirtzzo applicativo
CAPAGITA E COMPETENZE
PERSONALI

MADRELINGUA Htaliano

ALTRE LINGUA
Inglese.
+ Capacita di lettura Livello base
¢ Capacita di scrittura Livello base
+ Capacita di-espressione orale Livello bage
Francese.
+ Capacita di lettura Livello scolastico
+Capacita di scrittura Livello scolastico
* Capacita di espressione orale Livelio scolastico

CAPACITA E COMPETENZE Buona capacita di comunicazione sia orale che scrilta; Buona capacita di gestione dellauta e di
RELAZIONALI gestione dei conflitti; Capacita di negoziazione, analisi e problem solving; Capacita di lavorare in
gruppo; ottenute grazie al percorso formativo & lavorafivo,

CAPACTAECOMPETENZE | Comunicazione:
ORGANIZZATIVE « Ottima conoscenza defle tecniche di comunicazione interpersonale, efficace e

persuasiva; _
* Buena conoscenza delle tecniche per parlare in pubblico;

Coaching;
+ Buona conoscenza delle tecniche df personal mental coaching

Motivazione & Human Relations: .
= Oftima conoscenza delle tecniche per mighiorare i rapporti inferpersonali, gestire,
motivare.e quidare le persone;

Marketing: _

= Buona conosceriza def marketing aziendale e del web marketing;
Vendite: _ _

» Oltima conoscenza delle tecniche di vendita;

Time management;
¢ Buona conoscenza delle tecniche digestione del tempo;
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CAPACITA E COMPETENZE Buona conoscenza degli applicativi Microsoft e del pacchetto Office in particolare Word, Excel e

TECN |CHE POWEF Paint. . .
_ Conoscenza dei pincipali programmi di grafica

PATENTE Patente B

Autorizzo If trattamento dei miei dati personali ai sensi del D.igs. 196 del 30 giugno 2003 e successive modifiche.
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