Sistema Informativo del Casellario

Certificato Generale del Casellario Giudiziale
(ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.31 3)

CERTIFICATO NUMERO: 4364/2019/R

Al nome di:

Cognome CERVELLI

Nome FEDERICO

Data di nascita 26/01/1968

Luogo di Nascita POGGIBONSI (SI) - ITALIA 1k

Sesso M .y 18 '0'4.5.‘529 238 2 1,
LT

sulla richiesta di: INTERESSATO

per uso: AMMINISTRATIVO (ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.313)

St attesta che nella Banca dati del Casellario giudiziale risulta:

NULLA

ESTRATTO DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DELLA REPUBBLICA PRESSO IL TRIBUNALE DI SIENA

SIENA, 06/05/2019 13:53 [ RESPONSABILE DEL SERVIZIO CERTIFICATIVO

I presente certificato non puo essere prodotto agli organi della pubblica amministrazione o ai privati gestori di pubblici servizi della Repubblica
ftaliana (art. 40 D.P.R. 28 dicembre 2000, n. 445), fatta salva l'ipotesi in cui sia prodotto nei procedimenti disciplinati dalle norme
sullimmigrazione (d.lgs. 25 luglio 1998, n.286). Il certificato & valido se presentato alle autorith amministrative straniere.




FORMATO EUROPEO PER
IL CURRICULUM VITAE

INFORMAZION! PERSONALI

Cognome e Nome
Indirizzo

Telefono mobile
E-mail

Codice Fiscale

Cittadinanza
Luogo e data di nascita

SETTORE PROFESSIONALE

ESPERIENZA LAVORATIVA

e Date

CERVELLI FEDERICO

VIA GRACCO DEL SECCO, 21 — CAP 53036 — POGGIBONSI (SI)
335 - 1641815

f.cervelli68@gmail.com

CRVFRC68A26G752R

ltaliana
POGGIBONSI, 26/01/1968

RESPONSABILE DI NEGOZIO SETTORE ARREDOCASA ED ARREDOBAGNO

Dal 2017 ad oggi: Responsabile sala mostra Bhm Interni ed R2 Arredo Casa
Poggibonsi, ( Settore Arredo casa ed Arredo bagno),

Coordinamento, gestione, dei negozi, coordinamento e motivazione venditori,
con responsabilita su tutte le attivita commerciali e di marketing del negozio.
Definizione dei target di vendita, monitoraggio degli stessi e relativa
reportistica.

Gestione globale della rete retail, compresa la formazione del personale del
punto vendita.

Formazione della rete vendita

Dal 2000 al 2017: Direzione Vendite Italia per varie aziende del settore del
mabile, con mansioni di coordinamento, gestione, affiancamento e motivazione
della rete di vendita sul territorio nazionale, con responsabilita su tutte le
attivita commerciali e di marketing.

- Gestione diretta dei rapporti con studi di architettura e progettazione.

- Definizione dei target di vendita, monitoraggio degli stessi e relativa
reportistica.

- Gestione diretta di importanti clienti direzionali Italia e estero (rep. Ceca,
Russia, Grecia, Belgio, ecc.

Alba cucine S.p.A.
Ceccotti S.p.A.
Le Fablier S.p.A.



Dal 1988 al 2000 Responsabile Ufficio Vendite Italia
Gestione Ufficio Vendite e personale interno.
Amministrazione ordini, reportistica ed analisi
vendite.

Fantacci S.p.A.
Aiba cucine S.p.A.

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

+ Date 1982 - 1987

» Nome e tipo di istituto di Istituto Tecnico Turistico Icon Firenze
istruzione
* Qualifica conseguita Diploma di Tecnico Turistico
CAPACITA E COMPETENZE
PERSONALI
MADRELINGUA ITALIANO

ALTRE LINGUA

INGLESE
* Capacita di lettura Buono
» Capacita di scrittura BuoNo
+ Capacita di espressione Buono
orale
CAPACITA E COMPETENZE OTTIMA CAPACITA DI VENDITA
RELAZIONALI OTTIMA CAPACITA ORGANIZZATIVA
OTTIMO SPIRITO DI GRUPPO
OTTIMA CAPACITA DI COMUNICAZIONE
CARATTERISTICHE PERSONALI Nel tempo libero amo leggere e praticare sport come il karate la corsa ed il

golf.
Mi interesso anche di cucina ed in particolare dei vini avendo frequentato un
Corso per sommelier.




