FORMATO EUROPEO
PER IL CURRICULUM
VITAE

INFORMAZIONI PERSONALI

Nome

Indirizzo

Cellulare

E-mail

Nazionalita

Data di nascita

MACeRATA 06MARZO 1962
Stato civile

ESPERIENZA LAVORATIVA

* Date (da - a)

* Datore di lavoro

» Tipo di azienda o settore

* Tipo di impiego

« Principali mansioni e responsabilita

» Date (da - a)

» Datore di lavoro

» Tipo di azienda o settore

« Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita

* Date (da-a)

« Datore di lavoro

* Tipo di azienda o settore

« Tipo di impiego

+ Principali mansioni e responsabilita

* Date (da - a)

+ Datore di lavoro

« Tipo di azienda o settore
+ Tipo di impiego

BRAVI MARCO

ltaliana

2000~

Allplan Italia - TRENTO

SOFTWARE HOUSE SETTORE EDILIZIA
AREA MANAGER

ANALISI E SOLUZIONI SOFTWARE
FORMAZIONE E SUPPORTO BIM

1997 -

Me stesso

SOFTWARE PRENOTAZIONE ON LINE

TITOLARE

SVILUPPO, VENDITA, FORMAZIONE E ASSISTENZA DI NTMY Nice To Meet You
SISTEMA DI PRENOTAZIONE ON LINE DIl APPUNTAMENTI

2016-2018

SH Sistemi srl = OSIMO (AN)
Settore ICT

AGENTE

ANALISI E SVILUPPO DEI PROGETTIIN AMBITO ICT IN PARTICOLARE NEL SETTORE
AMMINISTRATIVO E PRODUZIONE

ANALISI E SOLUZIONI SOFTWARE CAD CAM

1992 -2000

SH Sistemi srl = OSIMO (AN)
Settore ICT Partner HP
AGENTE



« Principali mansioni e responsabilita

* Date (da - a)

» Datore di lavoro

» Tipo di azienda o settore

» Tipo di impiego

» Principali mansioni e responsabilita

* Date (da - a)

« Datore di lavoro

* Tipo di azienda o settore

* Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

« Formazione

MADRELINGUA

CAPACITA E COMPETENZE
RELAZIONALI

CAPACITA E COMPETENZE
TECNICHE

PATENTE O PATENTI

ANALISI E SVILUPPO DEI PROGETTI IN AMBITO ICT IN PARTICOLARE NEL SETTORE
AMMINISTRATIVO E PRODUZIONE

ANALISI E SOLUZIONI SOFTWARE CAD CAM

19851992

Computer's Technology srl - MACERATA

Settore ICT Partner Olivetti AT&T - NCR - EPSON
Inizialmente AGENTE e poi socio

VENDITA e AMMINISTRATORE

1983 - 1985

Agenzia GESTETNER di MACERATA

Settore macchine per ufficio in particolare ciclostili e fotocopiatrici
AGENTE

VENDITA

Corsi di formazione tecnici e commerciali: Olivetti, Epson, Hewlett Packard, Cisco, PTC
Parametric Tecnology Corporation, Nemetschek Allplan.

Corso in “marketing e comunicazione” M.C. di Ancona e “Business efico” tenuto da Claudio
Casiraghi di Lodi

_ ITALIANO

CAPACITA DI VENDITA E DI STABILIRE NUOVI CONTATTI, ACQUISITA NEL TEMPO ANCHE ATTRAVERSO
CORSI DI COMUNICAZIONE E DI MARKETING

OTTIMA CONOSCENZA DI MICROSOFT OFFICE E DEGLI STRUMENTI INFORMATICI.

, -~
%

Patente B



